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Nachfolge - das WIE

?
Entgeltlich Verpachtung
_Rechtliche
Ubertragung
Unentgeltlich
Nachfolge
Wissen
Wirtschaftliche




Nachfolge - das WIEVIEL: Preisfindung
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Nachfolge - das WIEVIEL: Bewertung
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Nachfolge - das WANN

Anteil der Unternehmerlinnen 2 65 (2018) Erwartete Zunahme bis 2023 Der Markt fur Unternehmen:

Das Angebot

Berlin:

17 7] 23%

Brandenburg:
11% [~] 24%

Unterstitze von Bin)

@ GeoMames, HERE, MSFT, Wikipedu

Unterstitzt von Bing

@ GeaMame:, HERE. MSFT, Wikipedia

Ubergebende 2> 65 [%] - Zunahme = 65 -
10% 19% 63% 124%

Quelle: Wassermann/Frohwerk/Kruppe: Nachfolgemonitor 2020




Nachfolge - das WANN

Entwicklung der gewerblichen Existenzgriindungen
2020 gegenuber 2019 nach Wirtschaftsabschnitten

Insgesamt -11,7

Land-, Forstwirtschaft, Fischerei

Bergbau u. Gewinnung v. Steinen u. Erden
Verarbeitendes Gewerbe
Energieversorgung

Wasserversorgung, Abfallentsorgung
Baugewerbe

Handel, Reparatur von Kraftfahrzeugen
Verkehr und Lagerei

Gastgewerbe

Information u. Kommunikation

Finanz- u. Versicherungsdienstleistungen
Grundstticks- u. Wohnungswesen
Freiberufl., wissenschaftl. u. techn. Dienstleistl.
Sonst. wirtschaftl. Dienstleistungen
Erziehung u. Unterricht

Gesundheits- u. Sozialwesen

Kunst, Unterhaltung, Erholung

Sonstige personenbezogene Dienstleist.
Ohne Freie Berufe.

248
412
-23,6
-20,6
12,5
19,7
-20,2

Quelle: IfM Bonn (Basis: Gewerbeanzeigenstatistik des Statistischen Bundesamtes).
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Der Markt fur Unternehmen:

Die Nachfrage

Corona-Auswirkungen:

Existenzgrindungen
(inkl. Nachfolgen)
sind in Deutschland
2020

durch Corona

im Mittel um 11,7%
zuruckgegangen.



Nachfolge - das OB
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Angebot grofs, Nachfrage niedrig:

schlechte Ausgangslage fiir einen Verkauf

‘ Warten oder starten?

(Gute) Angebote liegen vor

Rentenalter erreicht

Inhaberabhangigkeit ist gering
Gesundheitlicher Zustand ist gut
Umsatzrickgang/Verlust wegen Corona
Liquiditatsreserven erschopft wegen Corona
Geschaftsmodell ist an sich zukunftsfahig
Umnutzungsidee vorhanden

Beurteilung sollte unbedingt individuell erfolgen!
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